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Summary

Bu, Novartis ürünlerinin farklı dağıtım kanalları aracılığıyla varlığını sağlamayı amaçlayan tüm girişimlerin
uygulanmasından ve uygulanmasından sorumludur.

About the Role

Major Accountabilities

~ Üst düzey sık uçanlara hizmet vererek, iş hedeflerimizi teşvik ediyoruz. 
~ Müşterilerinizi ve önemli işletmeleri yönetin
Işlev 
~ Dağıtım sürecindeki en iyi uygulamaların değişimi 
~ Çeşitli satış kanalları (toptancılar, perakendeciler, distribütörler, vb. aracılığıyla reklam) 
~ Bu ilişkiler yerel olarak tedavi edilir.
Yönetim eksikliği 
~ Gereksiz olayların/teknik şikayetlerin/uyumluluk sorunlarının belirlenmesi

Key Performance Indicators

Ölçülebilir projelerin geliştirilmesi
Satışların kullanılabilirliği, pazar payı, başlangıç saati, fiyat ve hedefler
Katı ve karmaşık uyumluluk işlemini izleyin

Work Experience

~Kültürler Arası Deneyim
~Operasyon Yönetimi ve Uygulama
~Proje Yönetimi

Skills

~Marka Pazarlaması
~Kategori Yönetimi
~Müşteri Pazarlaması
~Müşteri Hizmetleri
~Kilit Müşteri Yönetimi
~Pazarlama Planları 1/3



~Medya Kampanyaları
~Ticaret
~Promosyon (Pazarlama)
~Yatırım Getirisi (ROI)
~Satış
~Stratejik Kaynak Kullanımı

Language

İngilizce

Why Novartis: Helping people with disease and their families takes more than innovative science. It takes a
community of smart, passionate people like you. Collaborating, supporting and inspiring each other.
Combining to achieve breakthroughs that change patients’ lives. Ready to create a brighter future together?
https://www.novartis.com/about/strategy/people-and-culture

Join our Novartis Network: Not the right Novartis role for you? Sign up to our talent community to stay
connected and learn about suitable career opportunities as soon as they come up:
https://talentnetwork.novartis.com/network

Benefits and Rewards: Read our handbook to learn about all the ways we’ll help you thrive personally and
professionally: https://www.novartis.com/careers/benefits-rewards

Division
International
Business Unit
Innovative Medicines
Location
China
Site
Guangzhou (Guangdong Province)
Company / Legal Entity
CN06 (FCRS = CN006) Beijing Novartis Pharma Co., Ltd
Functional Area
Marketing
Job Type
Full time
Employment Type
Kadrolu
Shift Work
No
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